Le Guide des 7 Erreurs Fatales

a éviter quand on achete une montre de luxe d'occasion

Ce guide vous révele les pieges que méme les acheteurs expérimentés négligent et

comment ne plus jamais les commettre.




AVANT DE COMMENCER

Ce guide est le point de départ de la formation Expertise Horlogére — 12 modules pour acheter,

authentifier, valoriser et revendre des montres de luxe comme un professionnel.




ERREUR

- Acheter sans connaitre la référence exacte

« C'est une Rolex, elle vaut sGrement cher. »

Se fier au nom de la marque sans identifier la référence précise est lI'une des erreurs les plus
répandues. Deux montres portant le méme nom peuvent afficher des écarts de valeur de 1 a 10
selon leur génération, leur variante ou leur configuration d'origine. Acheter sans malitriser cette

information, c'est naviguer a l'aveugle.
m COUT Surpayer de 20 a 60 % par rapport a la valeur réelle du marché.

O Identifiez systématiquement la référence compléte (numéro gravé sur la boite
SOLUTION ou le rehaut), croisez-la avec les bases de données de transactions réelles, et
vérifiez a quelle génération du modele elle appartient. La référence, c'est
l'identité de la montre.

m Toujours demander la référence par écrit avant méme de se déplacer pour voir une montre.

ERREUR

- Confondre prix affiché et valeur réelle

« |l est & 8 500 € sur Chrono24, ca doit étre le bon prix. »

Les plateformes comme Chrono24 ou eBay affichent des prix demandés, pas des prix payés. Une
montre peut rester en ligne des mois sans trouver preneur. Le prix affiché reflete souvent les espoirs

du vendeur, pas la réalité du marché.
m COUT Payer 15 a 30 % au-dessus du prix réel de transaction.

O Utilisez des outils comme WatchCharts ou les historiques de vente de
SOLUTION Chrono24 pour identifier les prix de transaction effectifs. La différence entre prix
affiché et prix payé peut étre significative, surtout en période de correction du
marché.

m Un prix seul ne veut rien dire : regardez toujours le volume de transactions et la durée de mise en ligne.
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Négliger l'authentification par confiance

« Le vendeur a l'air sérieux, je lui fais confiance. »

Les contrefagcons modernes ont atteint un niveau de sophistication alarmant. Certains faux, appelés
'super-fakes', trompent des acheteurs expérimentés a l'eeil nu. La confiance dans le vendeur, aussi
justifiée soit-elle, ne remplace jamais un protocole d'inspection rigoureux.

Perte totale du montant investi : de quelques centaines a plusieurs milliers
d'euros.

Appliquez systématiquement une checklist d'authentification en 7 points :
SOLUTION cadran, aiguilles, couronne, fond de boite, gravures, bracelet, mouvement. Pour
tout achat au-dela de 3 000 €, faites expertiser la montre par un horloger agréé
avant de finaliser le paiement.

m Une expertise professionnelle colte entre 50 et 150 € : c'est le meilleur investissement que vous puissiez

faire.

Ignorer I'état réel de la boite et du bracelet

« Ce sont juste des rayures, ¢a n'a pas d'importance. »

L'état physique est I'un des premiers déterminants de la valeur en occasion. Des cornes usées, un
bracelet étiré ou un boitier sur-poli par un non-professionnel peuvent faire perdre 10 a 25 % de
valeur. Ces détails semblent mineurs a I'achat ; ils deviennent des obstacles a la revente.

m COUT Décote de revente de 10 a 25 %, parfois irréversible si la boite a été mal polie.

O Inspectez les cornes de la boite (zone d'usure prioritaire), les flancs, les arétes
SOLUTION du bracelet et I'état du fond. Un polissage abusif détruit la valeur collector.
Apprenez a distinguer une patine naturelle acceptable d'une usure

problématique.

m Demandez toujours des photos en lumiére directe et rasante : elles révélent les défauts que la lumiére douce

masque.
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ERREUR

- Acheter sans les documents d'origine

« Les papiers, c'est pas indispensable, non ? »

Une montre sans boite d'origine, sans carte de garantie ou sans facture perd une partie significative
de sa valeur. Sur certaines références trés recherchées (Patek Philippe Nautilus, AP Royal Oak...),
I'absence de fullset peut représenter une décote de 20 a 40 %.

m COUT Décote de 10 a 40 % selon la marque et la référence au moment de la revente.

O Vérifiez systématiquement la cohérence entre les documents et la montre : le
SOLUTION numéro de série inscrit sur la carte de garantie doit correspondre exactement
au numeéro gravé sur la boite. Une garantie non cohérente ne vaut rien et peut
masquer une contrefagon.

m Un fullset vérifié justifie toujours un prix d'achat Iégérement supérieur : c'est un investissement, pas un
surco(t.

ERREUR

N Négocier sans méthode ni stratégie

« Je lui ai proposé moins cher, il a refusé, tant pis. »

La négociation sur le marché des montres de luxe a ses propres codes. Proposer un prix trop bas
sans argumentation froisse le vendeur et ferme le dialogue. Ne pas négocier du tout, c'est laisser de
l'argent sur la table.

Payer 8 a 20 % de trop sur chaque transaction : des milliers d'euros cumulés sur
une année.

Appuyez toujours votre négociation sur des faits : état réel, durée de mise en
SOLUTION ligne, prix de transactions comparables. Utilisez les défauts mineurs comme
levier mesuré, sans blesser le vendeur. Le silence stratégique apreés une offre
est souvent votre meilleur allié.

m Un vendeur qui baisse son prix deux fois en 48h est prét a accepter votre offre raisonnée.
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Revendre sans valoriser la montre au préalable

« Je la mets en ligne telle quelle, quelgu'un l'achétera. »

La différence entre une montre revendue vite au bon prix et une montre qui stagne se joue souvent
dans les 30 minutes qui précedent la mise en vente. Annonce mal rédigée, photos sombres, bracelet
non nettoyé : autant d'éléments qui déprécient la perception avant méme que l'acheteur ne l'ait vue.

m COUT Perte de 5 a 15 % sur le prix de vente, délai de vente multiplié par 3 a 5.

O Avant toute mise en vente : nettoyage soigneux, mise en scene photographique
SOLUTION sur fond neutre en lumiére naturelle, rédaction d'une annonce compléte avec
référence, état, historique et documents. Une présentation soignée signale
sérieux et confiance.

m Une annonce avec 8 photos de qualité se vend en moyenne 3 fois plus vite qu'une annonce avec 2 photos
floues.
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CHECKLIST — AVANT CHAQUE ACHAT

Imprimez cette page et gardez-la avec vous lors de vos inspections. Cochez chaque point avant de
confirmer une transaction.

IDENTIFICATION

m J'ai identifié la référence compléte de la montre
m J'ai vérifié le numéro de série et daté la montre
m J'ai croisé avec les bases de données de transactions réelles

AUTHENTIFICATION
m J'ai inspecté le cadran (couleur, index, inscriptions, lume)
m J'ai vérifié la couronne et les gravures
m J'ai examiné le fond de boite et la cohérence des numéros
m J'ai analysé le bracelet et sa boucle d'attache
m En cas de doute, j'ai fait appel a un expert tiers

ETAT & VALEUR
m J'ai inspecté les cornes et les flancs de la boite
m J'ai vérifié I'état du bracelet (étirement, maillons)
m J'ai évalué la cote réelle (transactions effectives, pas prix affichés)

DOCUMENTATION
m J'ai vérifié la présence de la boite d'origine
m J'ai contr6lé la cohérence entre la garantie et le numéro de série

m J'ai demandé la facture ou le justificatif d'achat si disponible

TRANSACTION
m J'ai préparé ma négociation avec des arguments factuels
m J'ai choisi un mode de paiement sécurisé

m J'ai établi un recu d'achat écrit
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Module 1 Le marché des montres de luxe d'occasion ; ce que personne ne vous dit...
Module 2 Anatomie d'une montre de luxe

Module 3 Authentification de A a Z : la méthode complete

Module 4 Evaluation & cote : la vraie valeur d'une montre

Module 5 Sourcing : les canaux cachés pour trouver des pépites

Module 6 L'achat sécurisé de A a Z

Module 7 Négociation : acheter au bon prix, toujours

Module 8 Valorisation avant revente

Module 9 Lareventede AaZz

Module 10 Construire une collection stratégique

Module 11 Cadre légal & fiscal

Module 12 Passer au niveau supérieur

DECOUVRIR LA FORMATION EXPERTISE HORLOGERE

www.DealexWatch.com



